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Irigység:
• Előre mutató
• Gátló





Mit van mögötte?

• Unikális ötlet
– Google AdWords

• Vállalt átpozícionálása
– Nokia

• Más iparágban már használt technológia átvétele
– SAP, AirBNB�Uber

• Termék kiegészítés
– Mobil ökoszisztéma

• Termék átpozícionálás
– NABI buszok



Mit tudunk eltanulni?

• Új fajta értékesítési módszert
– Apple: iTunes

• Termékfejlesztési ötlet
– IKEA: otthon összeszerelhető bútor

• Működési modell
– Fapados légitársaságok, CNN

• Új ügyfélkezelés (marketing stratégia)
– Facebook, blogok

�Megismeri a piac, átveszik mások is – csökken az értéke 



Merre tovább?

• Nem kell mindig nagyban gondolkodni
– Kis dolgokkal is hatalmas előrelépés érhető el

• A tanultakat mindenképpen adaptálni kell 
– Versenytársaink elé tudjunk kerülni

• Át tudjuk szabni a piaci pozíciónkat
– Csökkentve a konkurencia harcot

– Növelve a profitabilitást
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