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A számítási teljesítmény költségének alakulása

forrás: Deloitte University Press



A tárkapacitás költségének alakulása

forrás: Deloitte University Press



A sávszélesség költségének alakulása

forrás: Deloitte University Press



Internet használók számának alakulása

forrás: http://www.internetlivestats.com/



Egy internetes vállalkozás elindításának költségei

forrás: Mark Suster



forrás: http://fundersandfounders.com/



1 milliárd dolláros piaci érték eléréséhez szükséges idő

forrás: Ismail, 2014



Innovációk alkalmazásának időbeli alakulása

forrás: Downes – Nunes, 2014





Az S&P 500 Indexbe tartozó vállalatok átlagos életkora*

• években kifejezve, 7 éves mozgóátlag alapján

• forrás: Innosight, Richard N. Foster, S&P



A technológia fejlődése és a szervezetek változása

Source: Brinker, 2013
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Korai tanulságok Korai tanulságok Korai tanulságok Korai tanulságok –––– innovationinnovationinnovationinnovation accountingaccountingaccountingaccounting

Minél inkább jellemző egy vállalatra, hogy az innováció területén elérendő 
célokat számszerűsíti, innovációs teljesítménye annál jelentősebb lesz:

• Erős korreláció (=0,61)

Erős kapcsolat (=0,72) az innovációs teljesítmény és a 
kezdeményezőkészség / újító szándék között

Erős kapcsolat (=0,67) az innovációs teljesítmény és a pontosan definiált 
innovációs célok között

Erős kapcsolat (=0,68) az innovációs teljesítmény és az innováció-fókuszú 
üzleti stratégia között

Az innovációs teljesítmény és a vevők innovációs folyamatokba történő 
bekapcsolása közötti kapcsolat az indulók esetében jóval erősebb (0,64) 
mint általában (0,35)
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kitöltés itt:

bit.ly/IM-Corvinus
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