Folytatas...

Hiba #6 - A Technika Ordége

Egyesek azért félnek az MLM hatékonyabb, Internet Marketinges mddszerétél, mert azt
gondoljak, hogy szamitdgépes és internetes tuddasra van sziikségiik hozza. Ebben az Gzletben
a marketing és az eladas a lényeg, minden mas mellékes.

Ha félsz a szamitégéptdl vagy az Internet-t6l az valdszinlileg azért lehet, mert még nem
fedezted fel, hogy a mai modern korban minden informacié a rendelkezésedre all. Nem kell
szamitégépes tudds, nem kell internet tudas, csak a hajlandésag, hogy megkeresd a vélaszt a
problémadra.

Es hogy keresed meg?

Ha valamilyen technikai kérdésed van, akkor csak beirod a Google-ba vagy a YouTube-ba
és maris megkapod a legtobb kérdésre a valaszt, s6t sok esetben |épésrél-lépésre
bemutatjak, hogy mit, hogyan kell csinalni... ilyenek példaul a mi tréningjeink. Direkt ugy
raktam Gket 6ssze, hogy ha megvan a tanuldban a hajlanddsag és tud tablardl masolni, mint
az iskoldban, akkor meg tudja csinalni. Ugyanis a gyakorlati tréningjeinkben pont ez
torténik... ugy kell elképzelni, mintha mellettem (ilnél és néznéd a gépem képernygjét,
ahogy él6ben csindlom a marketing stratégiat, majd leutanoznad, amit mutatok.

Hiba #7 — “Ertéktelen” Marketing
Emléksziink arra a torvényre, hogy “adj, hogy kaphass” vagy valami ilyesmi? ©

Biztosan ismered, de lehet, hogy még marketing vonatkozasban nem tanultal errdl és itt az
ideje ezen valtoztatni, hiszen ez az egyike azoknak a fontos dolgoknak, ami a profikat
megklilonbozteti az amatéroktél az Internet MLM iparban.

A filozéfia egyszer(i: nem kérhetek semmit, amig En nem adtam! Az MLM lehet6ség a
pénzkeresetrdl szol, tehat pénzt kell kérnlink, ahhoz, hogy pénzt keressiink vele (eladas). A
filozéfia értelmében nem kérhetlink pénzt, mindaddig, amig mi nem adtunk értéket ingyen,
el8szor.

Minden (zleti ajanlatunkat tehat a potencialis csapattdrs vagy vasarlé szdmara értékes
csomagoldsba kell “rejteniink”. Ha igy — értékbe csomagolva — ajanljuk fel, amit kindlunk,
akkor ez alapvet6en megkiilonbdztet minket masoktdl. A marketing egyik alaptérvénye
pedig, hogy Differentiate or Die (Légy Mas vagy Halj Meg!), mint ahogy az elismert
marketing szakérté Jack Trout konyvének cime is mondja.
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Hiba #8 - Lista Epités Hianya

Ha a modern moddon szeretnéd épiteni az MLM lzleted, az Internet Marketing
segitségével, akkor az email lista épités elengedhetetlen feltétele a sikerednek, ugyanis az
email listad a vagyonod az Internet MLM iparban.

Viszont nem mindegy, hogy milyen email listardl beszélink...

A csaldd, baratok, kollegdk, szomszédok és a zOldséges nevet tartalmazd lista nem
“vagyontargy”. Ugyanis ez nem a megfelel6 emberekbdl allé lista... ez nem top emberekbdl
allé lista és nem Top Listas Halézatépités — ahogy En hivom.

Ha a csaladod, barataid, ismerGseid és kollégaid listdja valéban vagyontargy lenne, akkor
mar gazdag lennél, hiszen ezekbdl az emberekbdl, jo esetben mindenkinek akad par.

Két féle email listat kiilonboztetliink meg az Internet Marketing-ben: a jeldltekbdl allé lista
(akik meg nem vasaroltak Téled semmit, vagyis nincsenek a csapatodban) és a vasarlo lista
(akik mar vasaroltak Téled valamit).

Szoktak mondani azt is, hogy minél nagyobb ez a lista, anndl tobb pénzt tudsz keresni, ami
megint csak nem teljesen igaz. Az, hogy mennyi pénzt tudsz keresni a listadbdl sokkal inkabb
attol figg, hogy milyen a kapcsolatod minGsége azzal a listaval.

Hadd érzékeltessem ezt egyszerlen: lehet, hogy van egy hatalmas névlistad, de amikor
kikiildesz egy emailt, senki nem nyitja ki... ez tehat olyan mintha nem is lenne listad,
fliggetlendl a lista méretétdl!

Ez pont olyan, mint az életben, ugye?

Emlékszel arra a szitudcidra, amikor olyan embert hivtal fel a telefonkényvedbdl, akivel
mar rég nem beszéltél... akivel mar régdta nem tartottad a kapcsolatot... aki irant mar rég
nem érdekl6dtél? Az a név a listddon, tehat nem nevezhetdé mindségi kapcsolatnak és ez
meg is latszott az eredményen, igaz?

Hiba #9 - K6ztudatban Tartas Hianya

Az MLM-ben halljuk azt a szot, hogy utdnkovetés, igaz? Ez lényegében arra j6, hogy
kéztudatban tartsuk magunkat, vagyis, hogy a jeloltjeink mindig lassanak minket... névelve
az esélyét annak, hogy ha valamikor ugy dont, hogy kiprébalja, amit ajanlunk, akkor ott
legylink a szeme el6tt és garantdltan eszébe jussunk.

Az Internet Marketing-ben természetesen ezt nem kell manualisan elvégezniink, hanem az
un, autoresponder hajtja végre automatikusan helyettiink.

Ennek az automata utankovetésnek (email-ezésnek) az a célja tehat, hogy el6bb-utdbb
dontésre birja a jeloltiinket és ha nincs ilyen rendszeriink, akkor eleslink az eladasok és
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szponzoralasok nagy szdzalékatdl az Internet MLM-ben, hiszen a legtobb jel6lt nem kész
azonnal vasarolni vagy csatlakozni és az eladdsok magas szazaléka az utankdvetés és
koztudatban tartas eredménye.

Fontos tehat az utankovetés, a kdztudatban tartas, de semmit sem ér, ha nem a megfelel6
jeloéltek vannak azon a listan, és ha nem tudjuk, hogy milyen értéket adjunk nekik.

Hiba #10 — NO Cash-Flow

Az MLM-ben bukdacsolé haldzatépit6knek az egyik f6 problémdja, hogy kifogynak a
jeloltekbdl és nincs kivel felvenni a kapcsolatot, a masik f6 probléma, hogy nincs cash-flow-
juk (készpénzaramlasuk), amibdl fedezni tudndk az Uzletik alap-és marketing kiadasait,
vagyis nincs pénziik arra, hogy kitartsanak addig, amig beindul a “bolt”.

Az MLM ipar alapvetéen felel6s ezért a cash-flow problémadért, hiszen tutyi-mutyi
szazalékokat fizetnek és lassan, mint a csiga.

Konkrétabban?

Az MLM-ben 3ltalanosan elfogadott dolog, hogy az eladott “cucc” kb. 50%-at adjak vissza a
disztributoroknak (amit azok a disztributorok még szétosztanak, akiknek volt valami koze az
eladdshoz) és a masik 50%-ot pedig a cég tartja meg.

Es, amikor végre ne adj Isten sikeriil valamit eladni, és kapunk valami aproé, ici-pici,
nevetséges kis szazalékot, akkor még arra is varni kell... sokszor egy egész honapot.

Na, ez minden, csak nem cash-flow.

A cash-flow angol sz6 “flow” része aramldst jelent. Az aramlas pedig folyamatos folyds. A
cash-flow tehat egy allandéan aramld készpénzaramlas kellene, hogy legyen, ami gyorsan
jon és gyorsan jon Ujra.

Ez azért ennyire fontos, mert mire altaldban megkapjuk a jutalékokat az MLM-ben, addigra
mar rég sziikséglink lett volna a pénzre, egyrészt bizonyos Uzleti és marketing koltségekre,
masrészt pedig az életlinkben fellépé allandé kiaddsok fedezésére. Ha ez nem igy mikodik
akkor nem tudjuk folyamatosan novelni az lzletlinket, illetve nincs pénziink — és igy idénk —
varni és kitartani, amig beindul az tizlet.

Hiba #11 - A Megfelel6 Mentor és Tamogatdas Hidnya

Tudom, hogy tisztdba vagy a support fogalmaval és valdszin(lileg tapasztaltad mar, hogy
hogyan mukodik. Altaldban, amikor valamilyen problémad van, tudsz irni a support-nak és a
cég valamelyik alkalmazottja valaszol 48 6ran belill.

Vagy a masik lehet6ség, hogy a cég feltesz egy “gyakori kérdésekre valasz” oldalt, ahol
megtdlalhatod a valaszt a kérdésedre.
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En nem ilyen tdmogatasrol beszélek!

Es hadd mondjam, hogy a legtdbben nem vagyunk abban a szerencsés helyzetben, hogy
egy valoban sikeres szponzorral dolgozzunk egyltt! Legylink &szinték magunkhoz, és
ismerjuk fel, hogy valéban igaz a Network Marketing egyik alapelve, miszerint csak olyanok
tanacsat érdemes kovetnlink, akik mar elérték azt, amit mi szeretnénk elérni!

Vagyis Neked olyan tamogatdsra van sziikséged, ahol egy olyan embert6l tudsz kérdezni,
aki mar “megcsindlta” azzal a marketing mdodszerrel, amit Neked javasol.

Viszont ez egy paradoxon, ugyanis az az ember, aki valdban sikeres és valdéban tudna
neklink segiteni, altaldban nem tud nekiink segiteni, mert tul elfoglalt és csak olyanokkal
dolgozik kozelebbrél egyiitt, akik mar letettek valamit az asztalra.

Hiba #12 - “Ingyen” Baromsag Mitosz

Sokan nincsenek tisztaba azzal az alapvetd gondolattal, hogy egy Uzlethez pénz kell. A
Network Marketing, Affiliate Marketing és az otthonrdl iranyitott Gzletek a legolcsébb
Uzletek (leginkdbb, mert nincs egy fizikai “bolt”), de még ezekre az lizletekre is kolteni kell,
ha eredményesek akarunk lenni (és itt nem a havi termékvasarlasra gondolok, hanem
kifejezetten a megfelel6 tudas megszerzésére, illetve az Uzlet noveléséhez sziikséges
marketing koltségekre).

Tehat valamennyi pénzt ebben az iparban is el kell kélteniink, ha sikert akarunk.

Természetesen lehet ingyen tudast szerezni (persze nem olyan mindség( infot, mint
amiért fizetsz) és vannak nagyon olcso, szinte ingyenes Internet Marketing-es stratégiak, de
ezek valdjaban nincsenek ingyen, hacsak a beletett id6d szdmodra értéktelen.

Altalaban az figyelhet6 meg, hogy két féle Ut van az Internet MLM-ben; két féle méd van
arra, hogy megfizessiik, a siker arat:

e Az els6 ranézésre olcsdbbnak tlind ut, ahol az idénkkel és a rengeteg beletett
energidval fizetjlk meg az arat hosszu tavon (ez valéjdban a dragabb at, mert
valamennyi pénzt igy is és ugy is koltiink rd és ezt hosszu tdvon tesszik meg és
eredménytelenil, aminek a vége sok kidobott pénz és a feladas kockazata, mivel
hosszu tavon nem latunk eredményt)

o Az els6 ranézésre dragdbbnak tlind ut, ahol a pénziinkkel gyorsitjuk fel magunkat a
sikerhez vezet§ uton és rovidebb id6 alatt latunk eredményeket (ez valéjaban az
olcsébb ut, mert hirtelen tobbet koltiink, de gyorsabban latunk eredményt)

Tehat nincs olyan, hogy ingyen, mindennek dra van és az lzleti beallitottsagu, sikeres
emberek hajlandék megtaldlni a mddjat annak, hogy koltsenek az értékes informaciéra
illetve a hatékonyabb Internet Marketing-es stratégidkra.
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Nem beszélve arrdl, hogy a sajat tapasztalatom azt mutatja, hogy az embereknek jobb az,
amikor valamiért fizetnek, és nem ingyen kapjak. Ez az “érzékelt érték” miatt van igy.

Ha fizetlink valamiért, akkor foglalkozunk vele; ha ingyen kapjuk, akkor altalaban le se
szarjuk (mdr elnézést a kifejezésért). Ami pedig csak még inkdbb aldtamasztja ezt a torvényt,
hogy, amikor tobbet fizetlink valamiért (vagyis dragabb az adott termék vagy szolgdltatas),
akkor még nagyobb figyelmet szentellink neki, miutan kifizetttk.

Ilyen az emberi természet és mi ezt él6ben latjuk a tanuldk reakcidjan.
Hiba #13 - Gyakorlati Alkalmazas Hidanya

A tudas Onmagaban semmit sem ér; hidba vasarolsz belSle barmennyit... viszont a
felhaszndlt tudas pénz és hatalom. Ezt dgy tlnik, hogy mindenki tudja, és odaig el is jut a
sikerre vagyé haldzatépit6, hogy megszerzi a tudast, de mi van az alkalmazassal?

A tapasztalatok azt mutatjdk, hogy nagyon kevesen alkalmazzak gyakorlatban is a
megszerzett informaciét, pedig minél gyorsabban alkalmazzuk a tanultakat, annal

III

gyorsabban latjuk eredményét. Erre mondjak, hogy “a pénz a sebességet koveti
De vajon miért nem alkalmazza az emberek kb. 90% a megszerzett marketing informaciét?
Valaszoljunk erre a kérdésre egy esettanulmannyal...

Az egyik mentorom tobb ezer haldzatépitd valasza alapjan statisztikat készitett és kiderdlt,
hogy az emberek 85%-anak ugyanaz a problémaja: zlirzavar... zavar a fejekben.

Nem tudjak, hogy melyik a helyes marketing stratégia, nem tudjak pontosan mit
csinaljanak és milyen sorrendben, nem tudjak, hogy hogyan csindljak és ez a rengeteg “nem
tudom” egy benito félelmet valt ki az emberben, ami pedig ahhoz vezet, hogy nem csinalja,
amit kellene és marad ott, ahol jelenleg tart.

Folyt kov...
Gratulalok!

Megismerted a 13 “MLM-Sorsdont6” Hibat, amit elengedhetetlen elkeriilni, ha gyorsabb
MLM sikert szeretnél, az Internet segitségével!

Most tehat tudjuk, hogy mit NE tegylink, viszont még nem tudjuk, hogy mit tegylink,
vagyis, hogy hogyan lehet elkerilni ezt a 13 “MLM-Sorsdonté” Hibat.

Az utolsé részben — ami a ,Hogyan Epitenek Internet Marketing Specialistdk MLM-et”
cimet kapta - a megolddsokkal fogunk megismerkedni!

Attél lesz mas, mint az eddigiek, hogy a Finalé egy VIDEO lesz, nem PDF file.
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Mar alig vdrom, hogy Ujra “taldlkozzunk”, par napon belil a VIDEO-ban, hogy kiiktassuk a
13 “MLM-Sorsdont6” Hiba elkovetésének leghalvanyabb esélyét is a mikod6képes
megolddsokkal!

Figyeld tehat az email-jeidet, mint a SAS, mert kildjik a VIDEO-t a kovetkezd par napban!
Sok Sikert, addig is! ©
- Steven

U.l.: Ha van MLM-es ismer6sod és ugy gondolod, hogy haszndra valhat ez az informacio,
csak kildd el neki az alabbi linket!

http://vonzohalozatepites.com/13-sorsdonto-hiba/
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